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TITRE RNCP 36374
CHARGE DE DEVELOPPEMENT
MARKETING ET COMMERCIAL

OBJECTIES

Le chargé de développement marketing et commercial est responsable du
développement de la mise en place de la stratégie marketing et commerciale
(tarifs, promotion, communication, fidélisation, gammes de produits, supports
techniques, etc.) pour I'ensemble des produits/services de |'entreprise. ||
congoit et met en ceuvre des actions dans les domaines marketing et
commercial visant a répondre aux besoins de la clientele. Il méne des projets et
détermine des actions dans le marketing et la vente et participe a la
communication pour assurer la satisfaction du client avec des perspectives de
développement économique pour I'entreprise. En tant que chef de projet, il
coordonne les moyens humaines, financiers, et logistiques ainsi que la
planification des différentes taches des personnes impliquées, afin de
développer les projets de son entreprise. Il contréle les résultats et rend
compte a la Direction Générale de |’entreprise. La préparation de ce diplome a
pour but d’atteindre des compétences au travers de 4 blocs d’enseignement :

CONSTRUIRE LES
ORIENTATIONS DE LA
STRAGEGIE MARKETING ET
COMMERCIALE D’UNE
ORGANISATION

CONCEVOIR LE PLAN D’
ACTIONS MARKETING
ET COMMERCIAL ET
OPERATIONNEL D’UNE
ORGANISATION

PILOTER LE PLAN
D’ACTIONS OPERATIONNEL
MARKETING ET
COMMERCIAL

CONDUIRE LES ACTIONS DE
DEVELOPPEMENT
COMMERCIAL D’UNE

ORGANISATION

STAGE

6 mois en entreprise minimum.

INDICATEURS

100 % de taux de réussite 2020
88 % de taux de réussite 2021
67 % taux de réussite 2022

80 % taux de réussite 2023

TARIES

Différents modes de financement :

1.Apprentissage : Formation prise en charge par I’entreprise, pas de frais
pour I'apprenant.

2. Financement personnel : 4000€ en présentiel et 2700€ a distance
Possibité de financement partiel ou total par votre compte CPF: 336213
3. Financement P6le Emploi, ou salariés ....

Accessible aux
personnes en
situation
d’handicap

Prérequis
— Bac +2 (niveau
5)

Durée

— 450 heures
— 2 jours par
semaine

Entrée en
formation

— A partir d’octobre
= Jusqu’a mi-mai

Evaluations

— 1 évaluation par
mois, par
matiére

— 2 examens
blancs
(décembre et
avril)

— 1 bulletin par
semestre

Enseignement

— En présentiel ou
a distance

= Apprentissage
possible en
enseignement a
distance




TITRE RNCP 36374
CHARGE DE DEVELOPPEMENT
MARKETING ET COMMERCIAL

DEBOUCHES Admission
L’activité de ce métier s’exerce au sein d’entreprises industrielles, =~ E:ﬁj;g;&?e on
commerciales ou de société de services. Dans des structures de type PME et ligne
PMI ou de grandes entreprises, doté d’une département marketing et — Etude du dossier
commercial dédié ou non, et ce, dans tous types de secteurs d’activités. scolaire, entretien
& évaluation
Le chargé de développement marketing et commercial peut exercer son = :jni_cr!?tlon .
activité au niveau national ou international. Il peut cumuler la direction du s%:;talrz?j%res
département marketing et du département commercial ou au contraire contrat avec
exercer son activité sur des périmeétres plus réduits et/ou spécialisés, quand I'entreprise
il travaille pour de grandes entreprises. Programme
— Bloc 1 : Construire
IF les orientations de
PQURSUITE .D ETUDES o la siratégie
Niveau 7 (Bac +5) Titre RNCP 32580 Manager des organisations marketing et
commercial d’'une
= organisation
METIERS — Bloc 2 : Concevoir
- Chef de promotion des ventes le plan d’action
- Chef de projet digital marketing
- Animateur de réseau de distribution ggrgrr;]tie(;ﬁlr?éle;’une
- Chef de projet marketing organisation

Chargé de mission marketing

Chargé d’affaires marketing

Responsable marketing digital

Responsable marketing commercial
Responsable du développement commercial
Business developer

Brand manager

Responsable de la relation clientele

Chef de projet commercial

— Bloc 3 : Piloter le
plan d’actions
opérationnel
marketing et
commercial

— Bloc 4 : Conduire
les actions de
développement
commercial d’une
organisation

Lieu de la formation

COACHINGPACA
Immeuble ENERGIE
26 Bd Gay Lussac

13014 Marseille
Tél : 04.86.97.18.15

contact@coachingpaca.com
SIRET : 5251909550002
Déclaration d’activité
enregistrée sous le
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